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ENTRETIEN INDIVIDUEL FORMALISÉ
BILAN ET PERSPECTIVES
Ordre du jour
Entretien réalisé le 25 mars 2025 en vue d’établir le bilan et les perspectives d’évolution prévisible de l’activité économique de «nom1»  «prénom1» ainsi que les actions individuelles et collectives nécessaire au développement de son activité économique ainsi que les besoins d’accompagnement conformément à l’article 6 du CESA Article R.7331-3 du décret n°2015-1363 du 27/10/2015
Objectifs
Ce document permet de te guider dans le bilan de ton activité afin de fixer tes objectifs. Il soulève un certain nombre de questions mais elles ne sont pas exhaustives, sentes-toi libre d’apporter des compléments, de ne pas répondre à celles qui ne sont pas pertinentes pour toi.
En préparant notre rendez-vous en amont, tu peux mieux partager avec ton IP et nous pouvons mieux répondre à tes besoins d’accompagnement.
Bilan de l’activité
Ce bilan concerne les 6 mois précédant cet entretien de mois.  à mois.
Mes prestations et tarifs
	Offre
	Tarifs
	Place dans mon activité
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Points marquants
	Réussites

	Déceptions


	1


2


3
	
	1


2


3
	



Évolutions
Y’a-t-il eu des changements dans mon environnement professionnel ? Est-ce que j’ai apporté des modifications à mon offre, ma manière de faire, ma stratégie de communication ? Mes prestations répondent-elle toujours au besoin de marché ? Est-ce que je réponds toujours aux besoins de mes clients ? Mes concurrents ont-ils fait évoluer leurs offres ? Qu’est-ce qui me différencie ?

Résultats
Je prends le temps de réfléchir à l’impact de ces évolutions sur mon activité d’un point de vue : relation clients/partenaires ; organisation et temps de travail ; résultat économique. Est-ce que j’ai revu mes tarifs pour prendre en compte les évolutions du marché et mes nouvelles compétences (expérience, formation) ? Est-ce que je suis satisfait de mes relations clients ? Mes démarches commerciales sont-elles payantes ?

Collaboration interne, réseau
Est-ce que j’ai développé du réseau avec des partenaires ? Quels sont mes participations dans des actions collectives ? Que m’apporte-t-elle ?


Perspectives du prochain semestre
Développement de mon offre
Est-ce que j’ai besoin de me former ? de restructurer mon offre ? de revoir mes tarifs ? de faire évoluer mes outils de communication ? Est-ce que je souhaite développer davantage certaines prestations ou à l’inverse réduire ou arrêter certaines ?

Actions commerciales
Quelles sont les actions commerciales que j’ai prévues ? Est-ce que ma veille est pertinente ? Quelles sont les actions de développement de mon réseau prévu ? Est-ce que j’ai besoin de revoir ma stratégie ?

Missions
Est-ce que j’ai une bonne visibilité sur mes activités des mois à venir ? Le temps nécessaire à la contractualisation a-t-il changé ? Mon taux de transformation de prospect en contrat a-t-il changé ?

Économique
«Prénom» «Nom» a mis à jour son prévisionnel avec les perspectives de ses prestations pour l’ensemble de l’année.
Lien vers le prévisionnel :

Actions nécessaires au développement
Analyse SWOT
	
	Positif (pour atteindre mes objectifs)
	Négatif

	Origine interne (mon activité)
	Forces







	Faiblesses








	Origine externe (environnement)
	Opportunités








	Menaces











Objectifs du prochain semestre
Quelles sont les actions individuelles et collectives que je souhaite mettre en place pour pérenniser mon activité ? Je me fixe des objectifs concrets dont la mise en œuvre dépend de moi et non de facteurs extérieurs.

Besoin d’accompagnement et de développement de réseau
Pour mener à bien mes objectifs quels sont mes besoins d’accompagnement ? Est-ce que j’ai besoin de suivre une ou plusieurs formations ? Quelles sont les personnes sur lesquels je peux m’appuyer ? Quels sont les actions collectives sur lesquelles je souhaite m’appuyer ?


Appui accompagnement
Nous compléterons cette partie ensemble, lors de notre rendez-vous.
Synthèse
Mon IP fait une synthèse

Chiffres clés
	
	€
	Commentaires

	Résultat année n-1
	
	

	Rémunération
	
	

	Trésorerie (hors CC)
	
	

	CC
	
	

	CA année n facturé
	
	

	CA contractualisé
	
	

	CA probable
	
	



Indicateurs
	
	€
	% couvert
	Commentaires

	Obj. CA minimum
	
	
	

	Obj. CA idéal
	
	
	

	Objectif rémunération
	
	
	

	Objectif résultat fin année
	
	
	



Définition des pouvoirs pour signature
	Date et Signature Entrepreneur
«Prénom» «Nom»
	Date et Signature Directeur ELYCOOP
Jimmy Mercante
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